
 
 
 

  

SEMINAIRES INTER ENTREPRISES  

CALENDRIER 2020 

 

 



 

 2 

 

SEMINAIRES INTER ENTREPRISES 

CALENDRIER 2020 

Centre Européen de la Négociation 
77 avenue des Champs Elysées – 75008 Paris – Tel. 33 (0) 1 53 53 05 05 – info@cenego.com – www.cenego.com 

©
 C

EN
TR

E 
EU

R
O

P
EE

N
 D

E 
LA

 N
EG

O
C

IA
TI

O
N

 2
0

14
 

Les essentiels de la négociation 

 

NEGO 1 : LA STRATEGIE DES GAINS MUTUELS  (prérequis)    2.990 € HT  

« Passer du compromis aux solutions créatives » 
 
3 JOURS + 1 JOUR + Questionnaire NAT* + livre « Comment réussir une négociation ? » 

 

Langue :  français             Langue :  anglais - NEGOTIATION FUNDAMENTALS 

Lieu :  PARIS              Lieu :  PARIS 

N1-A : 15, 16, 17 janv + 10 mars 2020            N1 ENG : 24, 25, 26 june + 4 sept. 2020  

N1-B : 5, 6, 7  février + 31 mars 2020            

N1-C : 11, 12, 13 mars + 12 mai 2020  

N1-D : 1, 2, 3, avril + 2 juin 2020  

N1-E : 13, 14, 15 mai + 3 juillet 2020  

N1-F : 10, 11, 12 juin + 10 sept 2019  

N1-G : 6, 7, 8 juillet + 11 sept 2020  

N1-H : 26, 27, 28 août + 16 oct 2020  

N1-I : 14, 15, 16 sept + 13 nov 2020 

N1-J : 12, 13, 14 oct + 11 déc 2020  

N1-K : 16, 17, 18 nov 2020 + 14 janv 2021 

W3536 : N1-L : 7, 8, 9 déc 2020 + 15 janv 2021  

 

 

Lieu :  LYON 

N1- LYON :  16, 17, 18, sept + 20 nov. 2020  

 

 

 

* Negotiation Abilities Test  

Procédure  d’auto-évaluation unique  grâce à laquelle 

chaque stagiaire  identifie ses forces et faiblesses  dans 

la maîtrise  des  7  compétences clés  du profil idéal  du 

négociateur raisonné 

 



 

 3 

 

SEMINAIRES INTER ENTREPRISES 

CALENDRIER 2020 

Centre Européen de la Négociation 
77 avenue des Champs Elysées – 75008 Paris – Tel. 33 (0) 1 53 53 05 05 – info@cenego.com – www.cenego.com 

©
 C

EN
TR

E 
EU

R
O

P
EE

N
 D

E 
LA

 N
EG

O
C

IA
TI

O
N

 2
0

14
 

NEGO 2  PERFECTIONNEMENT A LA STRATEGIE DES GAINS MUTUELS   
 
 « Aborder les facteurs de complexité en Négociation»      
Prérequis : NEGO1 
2 JOURS + livre « Les secrets d’une bonne relation »   PARIS   1.480 € HT 
 

N2-A : 6, 7 février 2020    

N2-B : 6, 7 avril 2020    

N2-C : 29, 30 juin 2020  

N2-D : 8, 9 octobre 2020  

N2-E : 14, 15 décembre 2020 

  

NEGO 3 : NEGOCIER AVEC LES GENS DIFFICILES  
« Neutraliser la mauvaise foi »   
 
Prérequis : NEGO1 
 3 JOURS + livre « Comment négocier avec les gens difficiles »     PARIS    2.150 € HT 
 

Langue :  français     Langue :  anglais - DIFFICULT NEGOTIATION 

N3-A : 20, 21, 22 avril 2020     N3 ENG : 28, 29, 30 sept 2020  

N3-B : 17, 18, 19 juin 2020    

N3-C : 23, 24, 25 septembre 2020  

N3-D : 25, 26, 27 novembre 2020 

 

Les approfondis de la négociation 

 
NEGO 4 : DISCUTER L’INDISCUTABLE   
« Aborder des sujets qui fâchent»  
Prérequis : NEGO1 
2 JOURS + livre « Comment mener les discussions difficiles »  PARIS   1.480 € HT 

 

N4-A : 15, 16 juin 2020 

N4-B : 3, 4 novembre 2020  
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NEGO 5 : COMMENT DIRE UN NON POSITIF       
 
« Savoir refuser sans offenser » 
Aucun Prérequis   
2 JOURS + livre « Comment dire non »     PARIS   1.480 € HT 
 

N5-A : 25, 26 mai 2020  

N5-B : 23, 24 novembre 2020 

 

NEGO 6 :  GERER SES EMOTIONS EN NEGOCIATION     
« Savoir les transformer d’obstacles en alliées»  
 
Aucun Prérequis     
2 JOURS        PARIS   1.480 € HT 
 

N6-A :    19, 20 mars 2020  

N6-B :    22, 23 juin 2020  

N6-C :    5, 6 octobre 2020  
 

 

NEGO 7 : NEGOCIER AVEC SOI-MEME   
 
« La préparation mentale du Négociateur» 
  
Aucun Prérequis     
2 JOURS        PARIS       1.480 € HT 
 
PREPAM-A : 12, 13 mars 2020  

PREPAM-B : 25, 26 juin 2020  

PREPAM-C : 1er et 2 octobre 2020   
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COM : CONVAINCRE A L’ORAL            
 « Développer son impact et son charisme en négociation»  
 
Aucun Prérequis     
2 JOURS        PARIS   1.480 € HT 
 

COM-A : 8, 9 juin 2020 

COM-B : 19, 20 octobre 2020  

 

ASSERT : DEVELOPPER SON ASSERTIVITE EN NEGOCIATION         
 « Oser défendre ses intérêts en respectant ceux de l’autre»  
 
Sans Prérequis     
2 JOURS        PARIS   1.480 € HT  
 

ASSERT-A : 9, 10 juillet 2020   

ASSERT-B : 2, 3 novembre 2020 

       

CREA 1 : LA CRÉATIVITÉ, ALLIÉE-CLE DE LA NÉGOCIATION 

 « Sortir du cadre, élargir le gateau »  
 
Prérequis : NEGO1    
1 JOUR        PARIS   990 € HT 
 

CREA 1-A :    16 mars 2020   

CREA 1-B :    2 juillet 2020  

CREA 1-C :    15 octobre 2020  

 

CREA 2 : BOOSTER VOTRE CREATIVITE ET CELLE DE L’EQUIPE 

 « Thinking out of the box - Ensemble !»  
 
Aucun Prérequis     
2 JOURS        PARIS   1.480 € HT 
 

CREA 2-A :    30 juin et 1er juillet 2020  

CREA 2-B :    8, 9 septembre 2020  

   


