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STGM          
LA ESTRATEGIA DE GANANCIAS MUTUAS





STGM REMOTO       
EL ENFOQUE DE LAS GANANCIAS MUTUAS







  
STGM SOC             
NEGOCIACIONES SOCIALES Y COLECTIVAS




  
STGM SALUD        
NEGOCIACIONES SECTOR SANITARIO







  
STGM A/V              
NEGOCIACIONES DE COMPRA/VENTA




STGM NVI             
JORNADA DE RECICLAJE 





MANAG        
APOYO A LOS DIRECTIVOS






  
DIFF            
NEGOCIAR CON PERSONAS DIFÍCILES




PERF           
MAYOR DESARROLLO DE LA ESTRATEGIA DE GANANCIAS MUTUAS






  
  		

				

				
				
					
			
						
		

				

				

				
				
			


DISCO           
DISCUTIR LA INDISCUTIBLE



 



POSI           
EL NO POSITIVO DEL NEGOCIADOR


 


EMO            LAS EMOCIONES DEL NEGOCIADOR






PREP           PREPARACIÓN MENTAL DEL NEGOCIADOR






VOZ            LA VOZ DEL NEGOCIADOR






CRÉA          
   LA CREATIVIDAD DEL NEGOCIADOR






AFIRMAR      
LA ASERTIVIDAD DEL NEGOCIADOR




WRK            DIAGNÓSTICO Y ESCENARIOS DE SITUACIÓN, TALLERES



		

				

					

		

				
			
						
				
			


    REGISTRO ENTRE EMPRESAS







ENTRENAMIENTO








 


ASISTENCIA Y ASESORAMIENTO







 


CONFERENCIAS





 


		

				

				
				
			
MASTERCLASS





 
    


MAESTRO
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